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RESUMEN

Ingeniero Mecanico, nivel de inglés avanzado y atebaésico, con experiencia en rubros industriedegros

y ambientales, tanto en consultoria, desarrollprdgectos, desarrollo de productos, etc. Persdegradora

de sistemas, creativo al abordar andlisis, evalnagi optimizaciéon de soluciones, con buenas retasio
interpersonales para realizar gestion e implemémade planes y programas. Trabajo eficaz en equipo
demostrando un compromiso ético con las personglsnyedio ambiente. Con conocimientos en diversos
rubros, lo que me permite enfocar un negocio ddgffdeentes angulos, tanto desde lo econémico camo |
técnico. Muy buena disposicion al aprendizaje, @ddicacion al trabajo para el cumplimiento de tlge y
una rapida capacidad de integracién a diferentbseates de trabajo.

Educacion Ingeniero de Ejecucion Mecanico.
Universidad de Santiago de Chile, 2001.
Practica Empresarial: Ingeniero Mecénico en gaan Hyundai Chile — Automotores
Gildemeister, Departamento de Post-venta, Garantéentencion.

Experiencia Laboral

2015- Proyecto Independiente Chile
Ingeniero Mecéanico yProyectos
Realicé gestiones para la elaboracion de proyelgtaficiencia energética, tanto para
Aire Acondicionado, climatizacion, ahorro de agsstemas solares fotovoltaicos y
térmicos. Contactando a empresas y clientes paetatteracion de los sistemas y/o
ofertando producto y presupuestoss.

2015 Recal Ltda Chile
Jefe Técnico-Comercial
Responsable de la coordinacion, supervision, seguoio y control de la operacion
técnica de la compafiia en cuanto a soporte y rcBtéécnica a clientes y a
trabajadores. Soporte técnico permanente y oportlindrea Comercial, Ventas y
Marketing. Visitas periédicas y mantener una peent y fluida relacion con
proyectistas, oficinas de ingenieria especificalate productos, toda persona que
sugiera o proyecte en torno a productos Recal. &playespecificacion de productos
Recal, capacitar como resolver dudas o inquietiddescas. Mantener una  fluida
relacion técnica con los proveedores de la empEessadiar, sugerir, opinar, buscar y
determinar en cuanto a la factibilidad de nuevamdyctos a comercializar por la
empresa. Participar de su busqueda, determinac@rprdveedores, andlisis de
productos, comparaciones, factibilidad y condicgoc@merciales.

2012-2014 GREENTEK LTDA Chile
Encargado de proyectos
Responsable por el cumplimiento de los proyeatessg generan en la empresa para el
sector calefaccién y agua caliente sanitaria pationde energia solar, eléctrica, etc.
Otras funciones son el manejo de los productos tanfvel de los proveedores como a
nivel de la fuerza de ventas. Capacitacion dedodyztos a clientes y fuerza de venta.
Generacion de material técnico para apoyo a vemdeddlsqueda de nuevos
productos innovadores y evaluacion de los mismad evercado. Apoyo en generacion
de material para pagina web, etc. Relacion congaaores internacionales para lograr
precios competitivos y cooperacién mutua, entrasotr
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2010-2012

2007-2009

2006-2007

2005 - 2006

2002-2004

Mixer (Chile) Ltda. Chile
Ingeniero de Ventas

Encargado de gestionar la venta de equipos y meaggiipara la mineria atendiendo y
solucionando los problemas que presentan los efiefiixplorando el mercado para
poder abrir nuevos mercados respecto de clien@spliarlos al ambito industrial.
Desarrollando nuevos productos y dandolos a coreobes clientes como CODELCO,
Collahuasi, etc. Busqueda de nuevos proveedorés ¢émforma local como en el
extranjero, realizando estudios de mercado y cégtoyo en la generacion de material
técnico por medio de traduccion de documentos yintérprete para con los
proveedores extranjeros que vienen a la oficina.

Koslan S.A Chile
Jefe de Producto

Encargado del costeo de los productos de la compaiti los proveedores tanto
nacionales como internacionales, elaboracion deigzele venta de los productos,
analiza la competencia y el mercado para la datemidn de mejoras en las ventas,
determina los margenes de los productos a vendsarer& nuevos productos a ser
comercializados y promueve lanzamientos con chenfgestiona nuevas areas de
negocio que puedan interesar a la empresa. Agista elaboracion de planes de
Marketing por medio de apoyo técnico y generaciémhterial. Se preocupa de la
capacitacion técnica de los vendedores. Entreggoag@nico a los vendedores al
momento de generarse una venta entre otras fuscione

Golder Associates S.A. Chile
Ingeniero de Proyectos

Asiste en proyectos relacionados con los SistengasTmtamiento de Residuos
Industriales (RILes) para empresas del sectoriniitivla y agricola. Disefia y planifica
equipos y procedimientos a utilizar en la impleraeidin de los sistemas de tratamiento.
Asiste en la tramitacion de los proyectos pargeesentados a la autoridad ambiental
CONAMA, por medio de Declaraciones de Impacto Amtzik

SK Ecologia S.A. Chile
Ingeniero Mecéanico

Trabaj6 en el &rea de Energias Renovables, pal@agvaisefiar, instalar y mantener
sistemas solares para el calentamiento de agutargampara industrias y viviendas
particulares. Realizé tramites de internacion aelpetos y de logistica. Se desempefio
ademas, en la comercializacion y aplicacion deywmtod para el control de derrames.

COBRACO Chile
Socio Fundador

Desarrollo de proyecto de importacion y ventaagriestos y partes para motores diesel
en empresas del rubro mineria y movimiento desti€@estiono cartera de clientes tanto
en santiago como en regiones y realizo visitasdasipara ofrecer sus productos.
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SEMINARIOS Y CURSOS DE CAPACITACION

e Curso de capacitacién Energia Solar, noviembre ,20881CHAL.

e Curso de capacitacién Variadores de Frecuencialb@e2008, FABELEC

. Curso de capacitacion Excel avanzado, Julio 2008|[3A.

. Simposio de Energias Renovables, Agosto de 200 ACEP

. Conferencia de Gas en Chile, Septiembre 2001, Biashka.

. Seminario de Eficiencia Energética, Abril de 20d6tel Galerias.

. Curso de Orientacién en Prevencién de Riesgo (OR&yo 2005, Mutual de Seguridad.
. Simposio Internacional de Energias, UTFSM, Mayo=x2®btel Crown Plaza.

*  Simposio Tecnoldgico Chileno Aleman- Geotermia igia Solar, Mayo 2005, Hotel Crown Plaza.
. Expo Agua & Ambiente, Mayo 2005, Estacién Mapocho.

. Expo-Alemania, Espacio Riesco, 2006.

e Curso de Energia Solar, Universidad Técnica Fed@&amta Maria, Valparaiso, 2005

OTROS CONOCIMIENTOS
. Manejo de AUTOCAD.
. MS Office (Incluye Mindmanager y MS Project a niusliario)

. Procesadores de Imagenes y disefio de marketingodPlop, Adobe lllustrator, Flash, Macromedia

MX
IDIOMAS
. Inglés Fluido (Hablado, Escrito y Oral) Estudiosiestituto Chileno-Norteamericano.
. Espafiol Lengua Materna

. Aleman Basico. Estudios en Instituto Goethe.
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